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Laporan Penyebaran Produk

Panduan Modul Laporan: Laporan
Penyebaran Produk (Penetration Report)

Lokasi Modul

Penjualan  > Laporan  > Laporan Item  > Laporan Penyebaran 
Produk

Tujuan Modul

Modul laporan Laporan Penyebaran Produk (Penetration Report)
berfungsi untuk menghasilkan laporan matriks yang menunjukkan
distribusi atau "penetrasi" penjualan produk ke berbagai pelanggan
atau titik penjualan. Laporan ini sangat berguna untuk menganalisis
produk apa saja yang sudah terjual di setiap pelanggan dan
mengidentifikasi peluang penjualan lebih lanjut (cross-selling).

1. Parameter Laporan (Filter)

Halaman utama modul ini adalah sebuah form yang berisi berbagai
parameter untuk menyesuaikan laporan yang akan dihasilkan.

Berikut adalah penjelasan untuk setiap parameter:



Saring data berdasarkan cakupan pelanggan: Customer
(Pelanggan tertentu), Leader , atau All  (Semua).

Filter lebih lanjut berdasarkan kategori pelanggan, apakah
All  (Semua) atau Category  (Kategori tertentu).

Customer Category:

Tentukan rentang tanggal From  (Dari) dan To  (Hingga)
untuk mendefinisikan periode transaksi penjualan yang
akan dianalisis (contoh: 1 Agustus 2025 hingga 7 Agustus
2025).

Period:

Display Report: Untuk melihat pratinjau laporan penyebaran
produk langsung di layar Anda. 

2. Langkah-langkah Menghasilkan Laporan

Langkah 1: Mengatur Parameter Laporan

Pilih semua parameter yang Anda butuhkan, terutama tentukan
rentang Period  dan cakupan Customer . 

Langkah 2: Menghasilkan Laporan

Setelah semua parameter diatur, klik salah satu dari dua tombol di
bagian kiri bawah halaman:



Export To MS Excel: Untuk mengunduh data laporan dalam
format file Excel. 

Penjelasan Laporan: Laporan ini menyajikan data dalam
format matriks untuk memudahkan analisis penyebaran
produk.

Baris: Menampilkan daftar Item Code  dan Item Name , yang
dikelompokkan berdasarkan kategori produk (CRACKERS,

3. Contoh Tampilan Laporan

Setelah Anda klik, sistem akan menghasilkan laporan detail dalam
format matriks seperti berikut:



CREAM, KUKIS, dll.).

Kolom: Menampilkan daftar pelanggan atau outlet penjualan.
Setiap kolom mewakili satu titik penjualan atau pelanggan.

Isi Data: Setiap sel pada perpotongan baris dan kolom akan
menunjukkan jumlah produk yang terjual pada
pelanggan/outlet tersebut.

Gunakan laporan ini untuk mengidentifikasi pelanggan mana
yang belum membeli produk-produk tertentu, sehingga
membuka peluang untuk cross-sell.

Laporan ini sangat berguna bagi tim Sales dan Marketing
untuk merancang strategi distribusi dan promosi yang lebih
efektif dan tepat sasaran.

Analisis laporan ini dapat membantu dalam memahami
produk apa yang populer di segmen pelanggan tertentu.
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