AGP

Panduan Modul AGP (Achievement, Growth
& Progress)

Lokasi Modul :

soApp > AGP

Modul Achievement, Growth & Progress (AGP) digunakan untuk memantau pencapaian dan
pertumbuhan penjualan dalam suatu periode. Informasi yang ditampilkan meliputi perbandingan
Sales Target dan Sales Achievement, persentase pencapaian MTD dan YTD, serta pertumbuhan
penjualan berdasarkan Value dan Quantity.

Tampilan utama AGP

Halaman Achievement, Growth & Progress menampilkan informasi performa penjualan dalam
bentuk grafik, persentase, dan tabel. Secara umum, halaman AGP terbagi menjadi dua bagian
utama:

e Sales Target vs Sales Achievement

Sales Target vs Sales Achievement digunakan untuk membandingkan target penjualan

dengan pencapaian penjualan yang telah tercatat. Informasi ditampilkan dalam bentuk:

o Grafik Sales Target dan Sales Achievement, menampilkan perbandingan antara nilai
target penjualan dan hasil penjualan pada setiap bulan.

o MTD Achievement, menampilkan persentase pencapaian penjualan pada periode
bulan berjalan.

o YTD Achievement, menampilkan persentase pencapaian penjualan secara kumulatif
dalam periode tahun berjalan.



o Tabel pencapaian penjualan setiap bulan, menampilkan rincian target dan
pencapaian penjualan dari bulan Januari sampai Desember.
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Achievement, Growth & Progress
Sales Target vs Sales Achievement
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January February March April May June July August
Sales Target (in CTN) 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00 0.00
Sales Achievement (in CTN) 69338.00 141721.00 129216.00 109650.00 114479.00 132352.00 76206.00 171892.00 0.00 0.00 0.00

Sales Achievement (in USD) $ 47704218 $ 91522238 § 85814378 $ 83304896 $ 72146529 S 89018303 $ 48973570 S 113502255 S 000 $ 000 S 000 S

% Achievement 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00% 100.00%

e Sales Growth
Sales Growth digunakan untuk melihat perkembangan dan pertumbuhan penjualan
dengan membandingkan data dari dua periode tahun. Grafik Sales Growth menampilkan
perbandingan penjualan setiap bulan antara tahun berjalan dengan tahun pembanding.
Informasi ditampilkan dalam bentuk:
o Grafik Growth in Value
Growth in Value menampilkan persentase pertumbuhan penjualan berdasarkan nilai
penjualan. Bagian ini memiliki tiga indikator:
1. YOY GROWTH: YoY (Year-over-Year) digunakan untuk membandingkan performa
suatu periode dengan periode
yang sebanding pada tahun sebelumnya.
2. MTD GROWTH: menampilkan pertumbuhan berdasarkan periode bulan yang
sedang dihitung.
3. YTD GROWTH: Menampilkan persentase pertumbuhan kumulatif dari awal tahun
sampai periode yang sedang
dihitung.
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Growth by Value

Description Jan

Sales 2026 $ 45919418

Sales 2025 $ 23635904
MTD Growth 194.28%
YOY Growth 194.28%

2025

=0

2026

]

W

522238
536,154.82
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177.91%
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85814378

510,624.60

168.06%

173.99%

o Grafik Growth in Quantity
Growth in Quantity menampilkan persentase pertumbuhan penjualan berdasarkan
jumlah atau quantity produk. Sama seperti Growth in Value, bagian ini

menampilkan:
o YOY Growth
o MTD Growth
o YTD Growth

Perbedaannya adalah:
o Growth in Value = berdasarkan nilai penjualan
o Grafik Growth in Quantity = berdasarkan jumlah produk yang terjual

Growth by Quantity

Description Jan Feb
Sales 2026 $ 6749800 S 141.721.00
Sales 2025 $ 3195000 68,952.00

MTD Growth 1111.26% 1105.54%

YOY Growth 1111.26% 1107.35%
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129.216.00

7175400

180.08%

196.02%
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1-7.69%
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Sales Growth
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890,183.03

583,828.46

152.47%

144.86%

76,206.00

101,742.00

1-25.10%

133.65%

Jul

$ 48973570 § 113502255 §

$ 62871052 §

Aug

S

5

Growth in Value

-18.57%

YOY GROWTH

N/A

MTD GROWTH

77.91%

YTD GROWTH

Aug Sep

0.00

81827592 § 93997494

1-22.10% 138.71% 1-100.00%

133.95% 134.78% 112.22%

171.892.00 s 0.00 S

12853400 § 12837400 &

125.907.00

133.73% 1-100.00% 1-100.00%

133.66% 113.09% 1-1.75%

Growth in Quantity

-17.¢
YOY GRC
MTD GRC
107.=
YTD GRC
Oct Nov Dec
s 0.00 S 0.00 S

$ 86549383 S 81143268 S

1 -100.00% 1-100.00% 1-10C
1-2.77% 1-13.58% 1-18
Nov Dec
S 0.00 S 0.00
$ 11605700 $ 7222500
1-100.00% 1-100.00%
1-12.35% 1-17.86%

Gunakan Filter untuk menampilkan data berdasarkan Regional dan periode tahun yang
Bandingkan Sales Target dengan Sales Achievement untuk melihat perkembangan

Perhatikan MTD Achievement untuk melihat pencapaian pada periode bulan berjalan.
Perhatikan YTD Achievement untuk melihat pencapaian secara kumulatif selama tahun
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5. Gunakan Growth in Value untuk melihat pertumbuhan berdasarkan nilai penjualan.

6. Gunakan Growth in Quantity untuk melihat pertumbuhan berdasarkan jumlah produk.

7. Perhatikan indikator hijau dan merah pada tabel Growth untuk mengetahui peningkatan
atau penurunan.

8. Bandingkan data tahun berjalan dan tahun sebelumnya untuk melihat tren perkembangan
penjualan.
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